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Masterclass - Versicherungsmanagement

Ziele des Programms
•	 Das Executive Edcuation-Programm 

Masterclass Versicherungsma-
nagement gehört zu den führenden 
branchenspezifischen Weiterbil-
dungsprogrammen für Führungs-
kräfte in der Assekuranz. An den 
letzten 5 Durchführungsrunden 
haben 148 Führungskräfte und 
Vorstandsassitenten/-innen aus 
45 Unternehmen aus der Versiche-
rungswirtschaft teilgenommen.

•	 Die Masterclass Versicherungsma-
nagement ist ein exklusives Wei-
terbildungsprogramm von der Pra-
xis für die Praxis. In vier Seminar-
blöcken von jeweils zwei Tagen 
werden ausgewählte Themen, die 
für das Management eines Versi-
cherungsunternehmens erforder-
lich sind, vermittelt. Erfahrene 
Manager/-innen aus der Versiche-
rungswirtschaft vermitteln in kom-
primierter Form ihr Fachwissen zu 
ausgewählten Managementthemen 
und lassen die Teilnehmenden auch 
an ihren Managementerfahrungen 
teilhaben.

•	 Der Erfahrungsaustausch zwischen 
den Teilnehmenden und erfahrenen 
Manager-/innen aus der Praxis ist 
ein zentraler Bestandteil der Mas-
terclass. Es werden z.B. die Fragen 
von Vorständen/Vorständinnen 

beantwortet: Wie sind die ersten 
100 Tage in einer neuen Funktion 
zu organisieren? Wie kann ein 
Unternehmen sicherstellen, adaptiv 
zu bleiben? Was sind zentrale Stell-
hebel eines erfolgreichen Change- 
und Transformationsprozesses? 
Wie werden Entscheidungen unter 
Unsicherheit getroffen?

•	 Das Programm soll die Potential-
träger durch die praxisorientierte 
Vermittlung von Managementme-
thoden und durch den Erfahrungs-
austausch mit Entscheidern dabei 
unterstützen, ihre vorhandenen 
Potentiale für die Erzielung über-
durchschnittlicher beruflicher 
Resultate zu nutzen und die Teil-
nehmenden auch an unsere Bran-
che binden.

Die Inhalt des Programms
•	 Die Inhalte des Programms sind in 

Abstimmung mit Entscheidern aus 
der Versicherungswirtschaft aus-
gewählt worden, so dass ein breites 
Spektrum der relevanten Manage-
mentthemen abgedeckt wird.

•	 In jedem der vier Seminarblöcke 
werden jeweils die Themenfelder 
Fach- und Managementwissen, 
Soft-Skills sowie Themen aus den 
Bereichen Innovationsmanagement 
Digitalisierung und KI-Umsetzung 

behandelt. Zudem wird es immer 
am Abend des ersten Seminartages 
eine Dinner Speech geben.

•	 Das Niveau der Inhalte und der 
Referentinnen sowie Referenten 
orientiert sich dabei an dem 
Anspruch von deutschsprachigen 
MBA-Programmen. Der Branchen 
und Praxisbezug steht bei der Ver-
mittlung der Themen im Vorder-
grund.

•	 Das Programm umfasst vier Semi-
narblöcke von je 2 Seminartagen. 
Drei Seminarblöcke werden in Düs-
seldorf, Köln und Hamburg statt-
finden. Der vierte Seminarblock 
umfasst eine Exkursion nach Lon-
don.

Zielgruppe des Programms
•	 An dem Programm können ausge-

wählte Potentialträger z.B. Vor-
standsassistenten/-innen, Füh-
rungskräfte oder Projektleiter/ 
-innen aus Versicherungsunterneh-
men, von Vertrieben und aus 
Dienstleistungsunternehmen teil-
nehmen.

•	 Die Aufnahme der Teilnehmenden 
in das Programm erfolgt in Abstim-
mung mit dem Unternehmen und 
Herrn Prof. Dr. Elert. Die Anzahl der 
Teilnehmenden ist begrenzt.

Ziele und Inhalte
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Seminarblock 1

Uhrzeit Veranstaltung

9:00
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

9:15 - 10:45
Wie verändern gestiegene Kundenerwartungen, neue Datenanreicherungsmöglichkeiten und Agentic 
AI die Versicherungsbranche
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

10:45 - 11:15 Pause

11:15 - 12:45
Produktinnovationen im Versicherungsgeschäft - Ansätze und Herausforderungen
Dr. Matthias Maslaton, Mitglied des Vorstands, ARAG SE

12:45 - 13:45 Mittagspause

13:45 - 15:15
Immer transparentere Märkte - Risiken für traditionelle Versicherer und Chancen für Direktversiche-
rer? 
Dr. Christian Krams, Vorstand im Konzern Versicherungskammer

15:15 - 15:30 Pause

15:30 - 17:00
Strategische Handlungsoptionen von Versicherungsunternehmen in einem sich wandelnden Mark-
tumfeld
Dr. Simon Kaesler, Senior Partner, McKinsey & Company

Dinner 
Speech

Die InsurTech-Szene in Asien - was können wir vom asiatischen Versicherungsmarkt lernen?
Thomas Wang, CEO, Global Gruppe

Tag 1: 24.06.2026 in Düsseldorf

Dr. Ulrich Seubert, Generalbevollmächtigter Vertrieb, Münchener Verein (Teilnehmer der 3. Durchführungsrunde)

Die Masterclass Versicherungsmanagement bietet eine sehr gelungene Mischung aus erfahrenen und 
innovativen Referentinnen und Referenten. Sie schafft den Rahmen, sehr offen mit diesen Entscheidern in 

den Austausch zu gehen und aktuelle Fragestellungen zu diskutieren. Dabei bildet sich ein Netzwerk, das über die 
jeweilige Durchführungsrunde bestehen bleibt und durch die Alumni-Treffen weiterausgebaut werden kann. Die 
Masterclass hat meinen Blick auf viele Aspekte geschärft, wie z.B. auf bestimmte Sachverhalte der Versicherungsbi-
lanz oder auf die verschiedenen Herangehensweisen und das unterschiedliche Auftreten von Vorständen. 
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Seminarblock 1

Uhrzeit Veranstaltung

8:30
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

8:45 - 10:00
Disruption beginnt im Kopf - Anforderungen an digitale, agile und KI-adaptive Organisationen 
Dr. David Stachon, COO, Canada Life Europe

10:00 - 10:15 Pause

10:15 - 11:30
Geschäftsmodell Run-off - Hintergründe, Unterschiede zwischen Leben und Nicht-Leben, Marktent-
wicklungen und Erfolgsfaktoren
Benjamin Friese, Geschäftsführer / Senior Transaction Manager, Compre Group

11:30 - 11:45 Pause

11:45 - 13:00 
Wege zur kunden- und mitarbeiterzentrierten Organisation - Herausforderungen und Lösungswege 
für Versicherungsunternehmen
Stephanie Layton Peterson, Mitglied des Vorstands, Axa Konzern AG

13:00 - 14:00 Mittagspause

14:00 - 15:15 
Erfahrungsbericht eines Venture Capital Investors - Trends im Versicherungsmarkt, Erfolgsfaktoren 
im Scouting- und im Investmentprozess
Stefan Lemper, Partner, Maschmeyer Group

15:15 - 15:30 Pause

15:30 - 16:45
Erfolgsstrategien, die Manager von Spitzensportlern lernen können
Dr. Christian Reinhardt, Trainer, Movit Group

16:45 - 17:00
Zusammenfassung & Lessons Learned aus dem ersten Seminarblock
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

Tag 2: 25.06.2026 in Düsseldorf 

Laura Gröbl, Head of Property, Claims Commercial Germany, Zurich Gruppe Deutschland (Teilnehmerin der 4. Durchführungsrunde)

Als Führungskraft habe ich die Teilnahme an der Masterclass Versicherungsmanagement als besonders 
bereichernd erlebt. Das Programm bot exklusive Einblicke in aktuelle Entwicklungen der Versicherungsbran-

che – direkt von Vorständen und Aufsichtsräten, die als Vortragende aktuelle Themen der eigenen Unternehmen 
und damit verbundene Praxiserfahrungen geteilt haben. Die Beiträge trafen beeindruckend den Puls der Zeit und 
haben mir wertvolle Impulse für meine Führungsaufgaben und die strategische Weiterentwicklung meines Bereichs 
gegeben. Der Austausch mit anderen Führungskräften und Expertinnen hat mein Netzwerk erweitert und meine 
Begeisterung für innovative Ansätze in der Versicherungswirtschaft weiter gestärkt.
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Seminarblock 2

Uhrzeit Veranstaltung

9:00
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

9:15 - 10:45
Erfahrungsbericht: Gründung, Aufbau und erfolgreiche Etablierung eines digitalen Versicherers 
Stephen Voss, Vorsitzender des Vorstands, Neodigital Versicherung AG

10:45 - 11:00 Pause

11:00 - 12:30
Erfolgreiche Umsetzung einer langfristigen Wachstumsstrategie - Ansatzpunkte und Herausforde-
rungen
Eberhard Sautter, Vorsitzender des Vorstands, HanseMerkur Versicherungsgruppe

12:30 - 13:15 Mittagspause

13:15 - 14:45
Zukunftsperspektiven für das Ökosystem Mobilität - Chancen und Herausforderungen für die Versi-
cherungswirtschaft
Dr. Henning Dröge, Associate Partner Insurance, Porsche Consulting GmbH

14:45 - 15:00 Pause

15:00 - 17:15
Insurance Disruption Scenario Workshop - Geschäftsmodelle mit disruptivem Charakter entwickeln  
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

Dinner 
Speech

Dr. christoph küppers, Partner, hogan lovells 

Tag 3: 08.09.2026 in Hamburg

Knut Besold, Partner, Financial Services – Management Consulting Insurance, KPMG AG (Teilnehmer der 1. Durchführungsrunde)

Mit der Masterclass hat Prof. Dr. Elert ein beeindruckendes Programm für Führungs- und Nachwuchsfüh-
rungskräfte ins Leben gerufen. Es ist eine gelungene Kombination: Einer sehr guten Themenzusammenstel-

lung, die von Fragestellungen des Financebereichs bis zu aktuellen Fragen wie Geschäftsmodelle der Zukunft und 
New Work reicht, einer Vorstellung der Inhalte durch überzeugende Referenten, unter ihnen zahlreiche Versiche-
rungsvorstände, und mit einem Teilnehmerfeld, mit dem die Themen vor, während und nach den Vorträgen disku-
tiert und reflektiert werden können. Prof. Dr. Elert hat mit der Masterclass einen echten Mehrwert für die Teilneh-
mer geschaffen, und ich kann die Masterclass absolut empfehlen.
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Seminarblock 2

Uhrzeit Veranstaltung

9:00
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

9:15 - 10:30
Aktuelle Entwicklungen im Maklermarkt - Hintergründe, Herausforderungen und mögliche Zielbilder
Ralph Rockel, Vorstandssprecher, Member of the Board, Mesterheide Rockel Hirz Trowe AG Holding

10:30 - 10:45 Pause

10:45 - 12:00
Potentiale von behavioral economics für die Versicherungswirtschaft
Prof. Dr. Florian Bauer, Managing Director, Accenture GmbH

12:00 - 12:45 Mittagspause

12:45 - 14:00
strategische ansätze für eine erfolgreiche internationalisierung einer Versicherungsgruppe 
Mag. Harald Riener, Generaldirektor, Donau Versicherung 

14:00 - 14:15 Pause

14:15 - 15:30
Potenziale von Gen AI und Auswirkungen auf die Arbeitswelt sowie auf die Versicherungswirtschaft
Patrice Amann, Regional Industry Leader, EMEA Insurance & Banking; André Jung, Account Technolo-
gy Strategist - Insurance, Microsoft

15:30 - 15:45 Pause

15:45 -17:00
Kundenzentrische Mechanismen am Beispiel von Amazon
Feras Alsamawi, Head of Innovation & Transformation Programs - Germany & Europe Central, Ama-
zon Web Services

17:00 - 17:15
Zusammenfassung & Lessons Learned aus dem zweiten Seminarblock
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

Tag 4: 09.09.2026 in Hamburg

Christoph Kürz, Stv. Leiter Hauptabteilung Leben, DEVK Versicherungen (Teilnehmer der 5. Durchführungsrunde)

Die Masterclass Versicherungsmanagement ist für mich eine besondere Gelegenheit, strategische Themen 
der Versicherungsbranche aus erster Hand zu vertiefen und neue Perspektiven zu gewinnen. Die Kombina-

tion aus hochkarätigen Referenten/innen, aktuellen Themen wie Digitalisierung, Transformation und Innovations-
management sowie der offene Austausch mit anderen Führungskräften macht das Programm einzigartig. Die pra-
xisnahen Einblicke und die Diskussion zu Themen wie Change-Management und strategischer Positionierung geben 
mir konkrete Ansätze für die Weiterentwicklung meines Verantwortungsbereichs und gleichzeitig die Möglichkeit 
ein starkes Netzwerk innerhalb der Branche aufzubauen.
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Seminarblock 3

Uhrzeit Veranstaltung

9:00
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

9:15 - 10:30 
Erfolgsfaktoren im Direktversicherungsgeschäft - Digitale Strategien und was wir vom eCommerce 
lernen können 
Dr. Uwe Stuhldreier, Mitglied des Vorstands, Allianz Direct 

10:30 - 11:00 Pause

11:00 - 12:15 
Zukunftsperspektiven des Geschäftsmodells Lebensversicherung 
Clemens Vatter, Mitglied des Vorstands, SIGNAL IDUNA Gruppe

12:15 - 13:15 Mittagspause

13:15 - 14:30 
Kapazitätsmanagement in kritischen Segmenten in der Industrieversicherung
Peter Knaus, Mitglied des Vorstands, ERGO Versicherung AG

14:30 - 15:00 Pause

15:00 - 16:15 
Führung, Management, Leadership: Alles das Gleiche? Was ändert sich durch den Aufstieg in der 
Hierarchie?
Benedikt Kalteier, CEO, Clark Holding SE

Abendveran-
staltung

2. Alumni-Treffen der Masterclass Versicherungsmanagement

Dinner 
Speech

Andreas Schmid, Mitglied des Vorstands, Allianz Beratungs- und Vertriebs-AG 

Tag 5: 19.11.2026 in Köln

Ansgar Kentrup, Mitglied der Geschäftsführung, Ecclesia Versicherungsdienst GmbH (Teilnehmer der 2. Durchführungsrunde)

Transformation, Trends, Digitalisierung, Innovation, Zukunftsperspektiven, Herausforderungen, Fähigkeiten 
im Kontext der Versicherungswirtschaft, vorgetragen durch hochkarätige Referent*innen. Die Masterclass 

ist ein hervorragendes Format, welches zukunftsgewandte Themen anschaulich und praxisnah vermittelt und 
gleichzeitig positiv auf das persönliche Netzwerk einzahlt.  
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Seminarblock 3

Uhrzeit Veranstaltung

9:00
Begrüßung und Vorstellung des Tagesablaufs
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

9:00 - 10:15
Erfolgsfaktoren und Herausforderungen für die strategische Ausrichtung eines Versicherungskon-
zerns
Jens Warkentin, CEO HDI Deutschland, CIO und Mitglied des Vorstands der Talanx AG

10:15 - 10:30 Pause

10:30 - 11:45 
Balanceakt zwischen Tradition und Moderne: Neue Geschäftsfelder im Provinzial Konzern
Nina Schmal, Mitglied des Vorstands, Provinzial Holding AG

11:45 - 12:30 Mittagspause

12:30 - 13:45
Neupositionierung einer Versicherungsgruppe im deutschen Versicherungsmarkt - Erfahrungsbe-
richt aus einem Turnaround- und Change-Prozess
Dr. Jürg Schiltknecht, Vorsitzender des Vorstands, Helvetia Baloise Deutschland

13:45 - 14:00 Pause

14:00 - 15:30 
Persönlichkeit und Wirkung (1)
Gerrit Lang, Geschäftsführer, Movit Group

15:30 - 15:45 Pause

15:45 - 17:00 
Persönlichkeit und Wirkung (2)
Gerrit Lang, Geschäftsführer, Movit Group

17:00 - 17:15
Zusammenfassung & Lessons Learned aus dem dritten Seminarblock
Prof. Dr. Florian Elert, HSBA Hamburg School of Business Administration

Tag 6: 20.11.2026 in Köln

Kolja Mischok, Abteilungsleiter, KRAVAG-LOGISTIC Versicherungs-AG (Teilnehmer der 1. Durchführungsrunde)

Die Masterclass hat mich wirklich weitergebracht. Wer auf der Suche nach praxisrelevanten Vorträgen und 
neuen Impulsen ist, wird hier fündig. Spannende Teilnehmer, ein sehr abwechslungsreiches Programm und 

Spitzenreferenten aus der Versicherungswirtschaft. Ein rundum schlüssiges Programm, mit dem sich schnell neue 
Ansätze und Ideen für den eigenen Verantwortungsbereich gewinnen lassen.
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Seminarblock 4

In London werden unter anderem Lloyd‘s of London, der älteste Versiche-
rungsmarkt der Welt und heute ein internationaler Versicherungsmarkt für 
Groß- und Spezialrisiken, besucht.

Zudem besuchen die Teilnehmenden ausgewählte Broker, Erstversicherer 
und Rückversicherer, die Einblicke in die Trends im UK-Versicherungsmarkt 
geben und auch Charakteristika von internationalen Versicherungsmärkten 
erörtern, die aus London heraus mitabgedeckt werden.

Des Weiteren werden ausgewählte InsurTechs in London besucht.

Tag 7 & 8: März/April 2027 in London

Im März/April 2027 findet der vierte und letzte Seminarblock statt. Es wird 
eine zweitägige Exkursion zu Unternehmen nach London durchgeführt

Beate Dantele, LL.M. Head of Claims DACH, Schadenleiterin DACH, Markel (Teilnehmerin der 2. Durchführungsrunde)  

Die Masterclass ist für mich die einmalige Gelegenheit, an praktischen Erfahrungen der Top-Entscheidungs-
träger der Versicherer teilzuhaben. Noch nie war ich näher am Puls unserer Branche und habe aus erster 

Hand einen tieferen Einblick in zukunftsweisende Themen bekommen. Die Vielfalt der Themen, die unterschiedli-
chen Führungsstile der Referenten und deren Erfahrungen sind eine Bereicherung für mein Berufsleben, welche ich 
nicht missen möchte. Ich bin mir sicher, die Erkenntnisse aus der Masterclass haben und werden meine künftigen 
Entscheidungen positiv beeinflussen. Der kollegiale und offene Austausch der Teilnehmer untereinander hat mir die 
Tür für ein ganz besonderes Netzwerk geöffnet.

Besuch bei Lloyd‘s of London

Besuch bei Munich Re

Besuch bei AON

Besuch bei Google
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Masterclass - Versicherungsmanagement

Preis
Die Teilnahmegebühr pro Teilnehmen-
dem beträgt 7.950 € zzgl. MwSt.

Bis zum 30.03.2026 besteht die Mög-
lichkeit, sich zu einer reduzierten Teil-
nahmegebühr in Höhe 6.950 € zzgl.
MwSt. anzumelden.

Die Teilnahmegebühr umfasst die 
Teilnahme von einer festen Person an 
den acht Programmtagen, Verpfle-
gung mit Getränken und Essen wäh-
rend der Veranstaltung und bei der 
Abendveranstaltung/Dinner Speech. 
Reise- und Übernachtungskosten 

sind durch die Teilnehmenden selbst 
zu tragen.

Anmeldung
Wenn Sie Interesse an der Teilnahme 
der Masterclass haben, senden Sie 
bitte Herrn Prof. Dr. Florian Elert eine 
Mail an elert@itw-hh.de oder verein-
baren Sie direkt ein Gesprächstermin 
mit Prof. Elert über unsere Homepage.

Programmbeginn
Das Programm beginnt am Abend des 
23.06.2026 mit einem Kennenlern-
abend.

Zertifikate
Die Teilnehmenden erhalten nach 
Abschluss des Programms von der 
HSBA  Hamburg School of Business 
Administration ein Teilnahmezertifi-
kat.

Preis, Anmeldung &
Zertifikate

Isabel Fleermann, Hauptabteilungsleiterin, Provinzial Versicherung AG (Teilnehmerin der 3. Durchführungsrunde)

Die Masterclass bietet eine außergewöhnliche Gelegenheit, um tief in die Versicherungsbranche einzutau-
chen. Namhafte Referenten und Branchenexperten vermitteln wertvolle Einblicke und präsentieren die 

neuesten Trends. Die sorgfältig ausgewählten Themen ermöglichen es den Teilnehmern, nicht nur ihr Wissen zu 
vertiefen, sondern auch praktische Fähigkeiten zu erwerben, die für die Zukunft entscheidend sind. Der interaktive 
Austausch mit anderen Teilnehmern und Referenten fördert spannende Diskussionen und eröffnet neue, wertvolle 
Perspektiven.

10
www.ITW-HH.de

mailto:elert%40itw-hh.de
https://www.itw-hh.de


Weiterbildungsangebote
im Überblick

Zi
el

gr
up

pe

Insurance 
Disruption 
Scenario 

Workshop InsurTech Werft 
Hamburg

Masterclass 
Versicherungs-
managementHamburg 

Insurance 
Innovation Day

Zukunfts- & 
Talentprogramme

Versicherungs-
seminar für 

Quereinsteiger

Dualer Bachelor of Science Business Administration mit der Spezialisierung Risiko- & Versiche-
rungsmanagement an der HSBA Hamburg School of Business Administration

Seminar 
Digitalisierung in 

der Versiche-
rungswirtschaft

Inhalte

Nachwuchs-
führungskräfte/

Talente

Mitarbeitende

Vorstand/
Führungskräfte

akademische 
Ausbildung
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Institut für Transformation & Weiterbildung in der Assekuranz GmbH
Willy-Brandt-Str. 75 | 20459 Hamburg

T: +49 (0) 176 205 232 76 | elert@itw-hh.de / florian.elert@hsba.de | www.itw-hh.de

Über uns & Kontakt

Programmverantwortlicher
Das Programm wird konzipiert und 
geleitet von Prof. Dr. Elert. Zudem 
wird Prof. Dr. Elert bei allen Veran-
staltungen als Moderator fungieren, 
die Themen mit den Referenten im 
Vorfeld abstimmen, zu einzelnen The-
menfeldern selbst fachliche Vorträge 
halten und die Beiträge der Experten 
in den Gesamtkontext des Program-
mes jeweils einordnen.

Veranstalter
Das Programm wird durchgeführt von 
der HSBA Hamburg School of Busi-

ness Administration und der ITW Ins-
titut für Transformation und Weiter-
bildung in der Assekuranz GmbH, 
einem Spin-Off der HSBA, in dem 
sämtliche Executive Education Pro-
gramme der HSBA im Bereich Versi-
cherung umgesetzt werden.

Über die HSBA
Die HSBA ist die duale Business 
School in Hamburg. Als Partner für 
Innovation vermitteln wir Studieren-
den und Unternehmen das notwen-
dige Mindset und Know-how, um 
Unternehmen flexibel, innovativ und 

hin zu nachhaltigem Denken zu ver-
ändern und die Herausforderungen 
der Digitalisierung zu meistern. In 
unseren international ausgerichteten, 
berufsbegleitenden Bildungsangebo-
ten kooperieren wir mit über 300 
Unternehmen und bieten über 1.000 
Studierenden exzellente Karriereper-
spektiven. Mit unseren Bildungsan-
geboten sowie angewandter For-
schung stärken wir aktiv die 
Zukunftsfähigkeit der Hamburger 
Wirtschaft.

Prof. Dr. Florian Elert ist Professor für Versicherungsmanagement an der 
HSBA Hamburg School of Business Administration und Managing Director 
der ITW GmbH. Er verfügt über langjährige Erfahrungen in der Konzeption 
und Durchführung praxisorientierter Weiterbildungsprogramme für Mit-
arbeiter und Führungskräfte in der Versicherungswirtschaft. Zudem ist er 
Founder und fachlicher Leiter der Digitalisierungsinitiative InsurTech-Werft.

Gewährleistungsausschluss: Die Informationen in dieser Broschüre werden ständig geprüft und aktualisiert. Trotz aller Sorgfalt können sich Angaben inzwi-
schen geändert haben. Eine Haftung oder Garantie für die Aktualität, Richtigkeit und Vollständigkeit der zur Verfügung gestellten Informationen kann deshalb 
nicht übernommen werden.
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